
Abstrakt 

Hlavním cílem této studie je odhalit efekt potenciálních bariér vstupu na marži 

dodavatelů veřejných zakázek na trhu s elektřinou a plynem v České republice. Dále 

se tato práce pokouší odhalit klíčové determinanty ovlivňující pravděpodobnost 

úspěchu malého a středního podniku získat veřejný kontrakt. Výsledky prokázaly, že 

český trh s veřejnými zakázkami pracuje relativně efektivně, jelikož dopad 

potenciálních bariér vstupu na marži nebyl odhalen. Kromě toho malé a střední 

podniky nebyly blokovány těmito bariérami vstupu od soutěžení o veřejné kontrakty, 

což poukazuje na nediskriminující praktiky zadavatelů. Doporučující opatření tedy zní 

využívat nástroje podporující konkurenční prostředí jako například elektronická 

aukce, které stlačují finální ceny zakázek a smršťují marži dodavatelů. Úspěch 

malých a středních podniků ve veřejných zakázkách se odvíjel od institucionálních 

charakteristik spíše než od těch standardních procedurálních. Tudíž podpora 

inovativních nástrojů v oblasti veřejných zakázek, jakými jsou konkrétní legislativní 

opatření (např. vyhrazená část zakázek pro malé a střední podniky) nebo semináře 

pořádané pro tyto podniky, mohou být efektivním nástrojem podpory malého 

podnikání. 
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